Account Manager Vertrieb Offentliche
Verwaltung (m/w/d)

Standort: Dresden (DE) | Karrierelevel: Berufseinsteiger/Absolvent, Professional | Vertrag: unbefristet | Zeitmodell: Vollzeit

Wir suchen dich als Account Manager der Robotron Datenbank-Software GmbH am Standort Dresden.

In dieser Rolle bist du fiir den Vertrieb von Produkten / Services unserer Firmengruppe, z. B. HR-Software, Losungen fir die Forder-
mittelverwaltung und weitere Fachverfahren im kommunalen Umfeld, verantwortlich. Damit baust du unser expandierendes Ge-
schaft weiter aus, gewinnst neue Kunden und sicherst eine vertrauensvolle Beziehung zu unseren Bestandskunden.

Du profitierst von unserem umfangreichen und strukturierten Einarbeitungsprogramm, welches an unserem Hauptsitz in Dresden
sowie bei unseren Tochterunternehmen, wie z. B. in Markneukirchen durchgefihrt wird.

Hast du Interesse an einer attraktiven Herausforderung in einem zukunftsorientierten Unternehmen? Dann freuen wir uns auf dei-
ne Bewerbung!

Tatigkeitsschwerpunkte Anforderungen

® Akquisition von Neukunden, Betreuung und Ausbau ® abgeschlossenes Ingenieurs-, Wirtschaftsinformatik-
des Netzwerkes zu namhaften Bestandskunden oder wirtschaftswissenschaftliches Studium mit
bis hin zum Vertragsabschluss Praxiserfahrung oder adaquate Qualifikationen

® vertrieblicher Ansprechpartner fiir die verantworte- ® idealerweise Vertriebserfahrung im IT-Umfeld bei
ten Produkte und/oder -Lésungen Kunden der Offentlichen Verwaltung

® Angebotserstellung und Reaktion auf Ausschrei- ® Grundkenntnisse in der Personalabrechnung,
bungen insbesondere in der Vergiitung nach TV6D bzw.

e Vorbereitung der Rechnungslegung Bereitschaft zur fachlichen Einarbeitung

® Grundkenntnisse im Verwaltungsrecht, insbesondere

® |Interesse und Weiterbildung bez. auf innovative ) )
im Fordermittelwesen

Themen und neue Software - Technologien
® ¢in bestehendes Netzwerk zu Kommunen bzw.

® Entwicklung von Losungs- und Applikationsmog- Kommunalen Betrieben ist willkommen

lichkeiten aus den firmeneigenen Produkten und
Services unter Berlicksichtigung der Kunden-Be- ® vertriebsorientierte, verbindliche Personlichkeit mit
dirfnisse souverdnem Auftreten, ausgepragten kommunikativen
Fahigkeiten und Verhandlungsgeschick auf

® Reprasentation des Unternehmens als kompeten- ) e
Entscheider- bzw. Geschaftsfiihrerebene

ter Geschéaftspartner deiner Kunden und Kommuni-
kation auf verschiedenen Ebenen ® Verantwortungsbereitschaft, Zuverldssigkeit sowie
eine eigensténdige, gewissenhafte und strukturierte

¢ kaufménnische und technische Kundenberatung ) )
Arbeitsweise

und Steuerung von Vertriebsprojekten
® starke Kundenorientierung und Freude am Auf- und

® strategische und systematische Planung regiona-
Ausbau von Kontakten im Markt

ler und branchenbezogener Verkaufsaktivitdten zur

Erreichung vereinbarter Vertriebs- und Umsatzzie- ® integrative und teamorientierte Arbeitsweise mit allen
len beteiligten Unternehmensbereichen
® Umsetzung regionaler Verkaufsstrategien vorwie- ® sicherer Umgang mit den MS-Office-Anwendungen

gend im Auftendienst ® hohe Flexibilitdt auch hinsichtlich Reisebereitschaft

® verlassliche und belastbare Pflege der Vertriebs-
pipeline inklusive dazugehdrendem Reporting unter
Verwendung der Robotron Vertriebssysteme

® Deutschkenntnisse auf B2 Niveau
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| www.robotron.de Personalleiterin Wir freuen uns auf
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Bewerbungsinformationen
Wir bieten dir

e einen sicheren Arbeitsplatz in einem dynamischen und innovativen Team,

o tatigkeitsbezogene, bedarfsorientierte fachliche Weiterbildung und Schulungen,

¢ ein attraktives, leistungsorientiertes Gehaltsmodell

¢ eine wertschétzende und respektvolle Atmosphare in einem leidenschaftlichen Umfeld.

Bitte sende uns deine vollstandigen und aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen (Anschreiben, tabellarischen Lebenslauf und
Zeugniskopien).
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